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finanszirozas, kezdétéke, indulé vallalkozas

PARTERAPIA

,Férfi és nd hogy érthetnék meg egymast? Hisz mind a ketté mast
akar — a férfi a n6t, a n6 a férfit.” — irta Karinthy Frigyes Capillaria
cimd regényében. Az idézet tokéletesen illusztralja a hazai kocka-
zati téke piac két legfontosabb csoportjanak, a befektetéknek és a
finanszirozast kereso vallalkozasoknak a viszonyat. Most bemutat-
juk, hogy mit akar valéjaban az egyik és mit var el a masik.

[GAAL CsaBA]

D 1 agyarorszag az innovativ otle-
tek kiilfoldon is elismert hazaja,

ahol szazmilliard forintnal is tobbre
tehetd a befektetési lehetéségeket ke-
resd kockazati téke Osszege, mégis: a
befekteték a jo mindségli projektek,
a fejlédésiikhoz forrast bevonni val-
lalkozasok pedig a szamukra idealis
befekteték hidnyara panaszkodnak. A
»mutogatas” helyett inkabb mindkét
félnek még tobbet kellene dolgoznia a
kozos sikerekért.

Mit tegyen a befektet6?

A kozelmultban személyesen élhet-
tem at milyen az, amikor akasztjak
a hohért. Egy iparagi rendezvényen
ugyanis befektetéként kellett nagyon
révid, lényegre t6ré bemutatkozassal
felkeltenem az 6tlet-, projektgazdak
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érdekl6dését az altalam kinalt finan-
szirozasi lehet8ség irant. Az esemény
egyuttal tokéletes alkalmat adott arra,
hogy elsé kézbdl megismerhessem a
vallalkozdknak a potencialis befekte-
tékkel kapcsolatos tapasztalatait. Azok
egyoOntetlien megerdsitették, hogy a
befektet6kkel szembeni legfontosabb
elvaras: kezeljék partnerként az egyes
projekteket!

A beszamolok szerint ma tipikus eset,
hogy a befektetd — talan a kezelésében
1év6 nagyobb pénzosszeg miatt? — tul-
zott és indokolatlan magabiztossagot
mutat a projekttel szemben, amely
inkabb ala-folérendelt, semmint a
szamara komfortos partneri viszony-
ként éli meg a kapcsolatot. A projektek
sok esetben még valaszt sem kapnak
amegkeresésiikre, holott — és ezt sajat

tapasztalatom is megerd&siti — a leg-
tobb alkalommal egy indokokkal ala-
tamasztott, adott esetben a koncepcié
tovabbfejlesztésére vonatkozo javasla-
tokat tartalmazo kijézanitd ,,nem” is
fejleszti a projektet.

Mindezen tal nélkiilozhetetlen a be-
fektet6k nemzetkozi tizleti és tékepiaci
kapcsolatrendszerének fejlesztése. A
forrashoz jutott projekteknek és azok
befektetdinek (!) ugyanis a nemzetko-
zi porondon kell helyt allniuk ahhoz,
hogy a cég sikeres és ezzel egyidejtileg
abefektetésen elvart megtériilés reali-
zalhato legyen.
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A hazai kockdzati t6ke piac ugyan re-
giondlis 6sszehasonlitasban fejlettnek
mondhatd, mégis fiatal korara tekin-
tettel még nagyon kevés relevans ta-
pasztalattal rendelkezik. Valamennyi
szerepld érdeke, hogy a fejlett kiilfoldi
piacokon elérheté empiriat miel6bb
megismerjék és itthon hasznositsék,
amely folyamatban a befektet6knek
is példat kell mutatniuk.

Mit tegyen a projekt?

Tobb szaz, a gazdasagi élet szamos
teriiletét lefed6 befektetési lehet6ség
ismeretében kovetkezzék néhany ja-
vaslat, amelyek bizonyosan tovabb
erdsitik a finanszirozast keresé pro-
jektek attraktivitasat és ezzel novelik
a forrasbevonas esélyét.

Az egyik legkritikusabb pont az iizleti
modell késziiltsége. Szamos esetben
tokéletes megoldast ad/mutat be a
projekt egy tigyféligény kielégitésére,
azonban sokkal kevésbé van egyér-
telmi valasz arra a kérdésre, hogy az
eléallitott terméket/szolgaltatast ki-
nek, hogyan lehet eladni és hogyan,
milyen struktiraban fog mindez be-
vételt termelni.

.

& -

A legtokéletesebb tizleti modell is csak
annyit ér, amennyit meg tudnak vald-
sitani bel6le. Ahhoz, hogy a projekt ne
csak a befektetésig, hanem azt kovetd-
en is sikeres legyen, kulcsfontossagu,
hogy legyen meg az a menedzser, akiaz
tizleti elképzelések megvalositasara ké-
pes! Tobb, egyébként izgalmas, érdekes
projektnél ez egy hidnyzo lancszem,
azonban a legtobb esetben a befektet
ebben is tudja tamogatni, fejleszteni a
projektet.

A befektetési targyalasok sikeréhez
nagyban hozzajarulhat, ha a projekt
tudatosan valasztja ki a lehetséges be-
fektet6k korét. Abban ugyanis min-
den bizonnyal nincs nagy eltérés, hogy
mennyi az ara a bevonandé t6kének,
azaz milyen hozamot var el a befektetd.
Abban viszont mar markdns kiilonb-
ség lehet, hogy a pénzen tal mit tud
hozzatenni a finanszirozo a projekthez,

Cikkiink szerzéje

Gaal Csaba, a Core Ventures
Kockazati-T6kealapkezeld Zrt.
vezérigazgatéja

ami alapvetGen befolyédsolja a cég jovo-
beni fejlodését, és igy a tulajdonosok
tizletrészének értéknovekedését. Cél-
szerl olyan befektet6t valasztani, aki
a finanszirozas puszta biztositasan tul
a projekt fejlesztéséhez is a leginkabb
hozza tud jarulni!

Mit tegyenek egyiitt?

Sokan a hazassag intézményéhez ha-
sonlitjak a befektetd és a projekt befek-
tetést kovetd kozos id6szakat. Kétség-
telen: tipikusan évekre sz616 kotddés
jon létre, amelyhez emberek kozotti
kapcsolatrol 1évén sz6 a megfeleld
kémia mellett nagyfoku bizalomra és
annak megdrzésére van sziikség, ame-
lyet csakis a felek k6lcsondsen transz-
parens viselkedése képes megalapozni.
Valamennyi érdekelt szamara karos,
ha példaul a befektetd, az egyébként
nem létezé kapcsolatrendszerével
akarja megnyerni a projektet, vagy,
ha a projektgazda egy egyébként mar
rég lejart szabadalommal biiszkélke-
dik. A halészobdban lehet, hogy sotét
van, de el6bb-utobb eljon az ébredés
és a vilagossag ideje.

Azt pedig, hogy a fenti sztoriban ki
a férfl és ki a n6, dontse el a kedves
olvaso! [ ]
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